MARITIMO - Los camiones transportados por la naviera entre Barcelona e Italia crecieron el ano pasado un 25%

Grimaldi aumentara los servicios que
ofrece desde Barcelona a Italia y Africa

Mario Massarotti, CEO de
Grimaldi Logistica Espania,
anuncio ayer ante los socios
del Propeller Club de
Barcelona que la compania
italiana tiene la intencion de
reforzar los servicios de
transporte que ofrece actual-
mente desde el puerto de la
capital catalana.
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La puesta en marcha, en julio de
2013, de suterminal de short sea
shipping en el Puerto de Barce-
lona ha ayudado a la compania
maritima italiana ha mejorar las
cifras, yabuenas, que lograba en
la capital catalana. De hecho, Ma-
rio Massarotti explicé que duran-
te el ano pasado los camiones
transportados por la naviera en-
tre el Puerto de Barcelona e Ita-
liacrecieron un 25% con respec-
to al ejercicio de 2012.

Asilas cosas, lacompania, que
se caracteriza por un constante
rediseno y mejora de sus servi-
cios, esta planeando incremen-
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tar las salidas que ofrece cada se-
mana en la linea que opera entre
el Puerto de Barcelona y el nor-
te de Italia, concretamente con
el Puerto de Savona.

Ademas, lanavieravaaempe-
zar a ofrecer un servicio de trans-
porte de contenedores desde el
Puerto de Barcelona hacia la
zona de Africa occidental.

Grimaldi factura al aho mas de
3.000 millones de euros y en el
ultimo ejercicio logré un benefi-
ciode alrededor de 150 millones

de euros, unas cifras que solo se
pueden conseguir “abriendo
nuevos mercados y siendo mas
competitivos”, ademas de traba-
jar duro, precisé el CEQO de la
compania en Espana.

Mario Massarotti recordé que
la mejor forma de promover los
traficos “es incentivar la compe-
titividad de los puertos” y reco-
nocio que en el caso de la comu-
nidad portuaria de Barcelona “se
ha hecho un esfuerzo muy gran-
de por reducir los costes”, aun-
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Siguiendo el camino iniciado en 2013, el Propeller Club de Barcelona ha iniciado el
nuevo ano sumando nuevos socios. Foto EG

que anadi6 que pese a ser ahora
mas eficientes que hace unos
anos, los puertos espanoles de-
ben seguir esforzandose por ser
mas baratos, ademas de “inten-
tar repartir los beneficios que
consiguen con toda la comuni-
dad portuaria”, principalmente
reduciendo las tasas que cobran
a sus clientes, como navieras y
concesionarios.

El Propeller crece
El CEO de Grimaldi Logistica Es-

pana fue el invitado en la reunién
del mes de febrero del Propeller
Club de Barcelona, que esta vi-
viendo un inicio de ano realmen-
te positivo, siguiendo con la t6-
nica de crecimiento iniciada du-
rante el ano pasado.

El club sigue con su ritmo de
crecimientoy en la reunién cele-
brada ayer se dio la bienvenida a
tres nuevos socios: Xavier Gui-
llamon, de QL Logistics; Ignacio
Berruezo, de Mooring, y Jaime
Deusto, de Grupo Boluda.

Fuente: Diario del Puerto (12/02/2014)



